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Por lo tanto la mejor estrategiaPor lo tanto la mejor estrategia..
Un RelaciónUn Relación 
estrecha con 

el cliente

Fiel a la 
estrategia

Retro-
alimentación 

i t estrategiay registro

Analizar 
resultados 
por canal

Analizar 
combinación 
de canales



Es decir la mejor estrategia 
cuando la relación 

Socio Cliente
Un 

objetivoSocio Cliente objetivo 
común



Muchas GraciasMuchas Gracias


